DE PAR EN PAR

Mucho tiempo hemos tenido que esperar para
tener un medio de comunicacién propio, que
nos permitiera acercarnos aiin mas a los miles
de inscritos a nuestro Consejo Regulador. Hoy
es una realidad palpable, lograda gracias al
esfuerzo de todos.

ACE este boletin informativo, <CONSEJO
ABIERTO», editado por el Consejo Re-
gulador de la Denominacién de Origen
La Mancha. Nace con sus puertas abier-

tas de par en par, para que el vitivinicultor manche-
go entre sin tropiezos en su propia casa, en ésta de
la calle Canalejas, donde no tenemos nada que ocul-
tar. Tratar de comunicamos con todos y cada uno
de vosotros es nuestro cometido; aconsejar para que
el trabajo en el campo, en la bodega y en el duro
camino de la comercializacién sea mas sencillo, efi-
caz y rentable es nuestro fin.

ON casi 25.000
los vitivinicul-
tores que
compartiran

estas paginas, en las que queremos ensenar lo
nuevo v refrescar los conceptos olvidados. Con
25.000 ejemplares de tirada (aproximadamente
100.000 lectores), nos convertimos en la publi-
cacion técnica de mayor difusion en Espana.
Pero para ser la mejor y la mds interesante, necesi-
tamos que en ella participen activamente todos
nuestros asociados, enviandonos cartas en las que
viertan sus quejas, sus necesidades, sus opiniones,
sus adelantos técnicos, sus proyectos de futuro y
aquellas preguntas que siempre quisieron hacere a

Tespuesta.
En definitiva, este Boletin quiere ser una herra-

debe ser usada por todos, pues a todos va dirigida.

 Entrevista.

su Consejo Regulador y que nunca habian tenido

mienta de trabajo, que desde este nimero puede v

Este es el reto y en él estamos todos implicados. Sal-
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REALIDADES

UERIAMOS editar un boletin informa-
tivo que le resultara completamente
gratis a este Consejo Regulador. Con-
tabamos in-mente con el apoyo eco-

nomico de algunas entidades que manejan des-
de hace anos el dinero aportado por todos nues-
tros inscriptos. En este caso la realidad fue tris-
te: nos dieron largas. Hemos tenido que recurrir a
la subvencién de empresas ajenas a La Mancha, a
entidades que sin vivimos, nos conocian y tenian fe
en nuestro futuro. Gracias a ellas hoy estamos con
vosotros, v la promesa que nos hiciéramos cuando
nos encargamos de regir este Consejo, en cuanto a
la gratuidad de este medio de comunicacién es, esta
vez, una alegre realidad.

SUMIMOS también como realidad el he-
cho de estar sensiblemente a la zaga de
ofras regiones con menor potencial vini-
cola que la nuestra, regiones que se han

sabido organizar técnica y comercialmente de tal for-
ma que, aunque pequenos Cencerros, suenan como
grandes campanas. Tenemos muchas asignaturas
pendientes que debemos aprobar v no podemos
quedarnos de brazos cruzados esperando a que todo
se nos resuelva para 1992. El Ano del Descubrimien-
to es un mito, una hermosa idea publicitaria que se
nos ha vendido a todos los espanioles como si fuese
una panacea que va a curar todos nuestros males en-
démicos. Olvidémonos del 92, serd un afio maés,
como tantos otros. Si queremos realmente triunfar,
si deseamos vehementemente demostrar quiénes so-
mos, debemos recuperar el tiempo perdido traba-
jando para lo que queda de este mes de marzo, de
este afo 89, dia a dia, planificando el Siglo XXI. Si
nos aunamos y llevamos a cabo, paso a paso,
nuestros proyectos conjuntos notaremos que no
es imposible ni, mucho menos, dificil, el lograr
ponemos (y que nos pongan) en el sitio que me-
recemos. Somos campanas timidas que sona-

dremos mas veces este afno y acortaremos su perio-
dicidad en breve plazo. Ello nos demostrara que so-
‘mos utiles v que hemos cumplido con nuestro co-
metido de servir a los bienes comunes que nos au-
nan y hermanan. @

mos como cascabeles, pero esa es una situacion
que se acaba. {Se acaba yaliel

Desde hoy, queridos amigos, desde hoy v para
siempre la consigna es:
iA CAMPANAZO L[MPIO'
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La Denominacién De Origen

¢Qué es una Denominacion de Origen? Para explicarlo clara y resumidamente
nos remitiremos a la definicion que sobre la misma da la Ley 25/70, aprobada
en sustitucion del Estatuto de 1932 y que asi determina: «Denominaciones de
Origen son el nombre geografico de la region, comarca, localidad o lugar que
designa un producto, que tenga cualidades y caracteristicas debidos,
principalmente, al medio natural y a su elaboracion.»

bt UE son, pues, las DENOMI-
C NACIONES DE ORIGEN?
Sencillamente: Proteccién

ala CALIDAD. Un reconocimiento al loa-
ble, tradicional y constante trabajo del vi-
ticultor; al esmero en su quehacer del ela-
borador o bodeguero y al nivel de inicia-
tiva del exportador y comerciante y, en
sumo grado, a los buenos vinos que por
su zona de produccién y crianza, amén
de su calidad consagrada por los afos,
motivan su demanda y consumo. Vinos
que, para el propio consumidor, necesi-
tado de SABER LO QUE BEBE, estaban
carentes de un «Carnet de Identidad»
que, a su vez, estuviera respaldado y le-
gitimado por la Administracién.

A legislacién define, «Zona de pro-
duccién»: La regién, comarca, lu-
gar o pago viticola que por las ca-

racteristicas del medio natural, por las va-
riedades de vid y sistemas de cultivo, pro-
duce uva de la que se obtiene vinos de
cualidades distintas y propias mediante
modalidades especificas de elaboracién.
«Zona de crianza»: La regién, comarca o
localidad donde radican las bodegas de
crianza y se aplican a los vinos de la res-
pectiva «zona de produccién» los proce-
dimientos de crianza y/o envejecimiento
que deben caracterizarles.

Como se ve, todo ello tiende a la fina-
lidad de proteger en toda su pureza a las
Denominaciones de Origen, sin causarles
perjuicio o desprestigio, ni que exista
confusién en el consumidor.

De ahi, la creacién de los CONSEJOS
REGULADORES.

ARA rizar ain mas el rizo, nuestro
Consejo Regulador de la Deno-
minacién de Origen La Mancha,

estd elaborando en estos momentos un
Reglamento, que pretende definir taxati-
vamente las caracteristicas y peculiarida-
des de nuestros vinos, acoplado a las nor-
mativas que al respecto nos impone la
Comunidad Econémica Europea y al
concepto también comunitario de «Vinos
de Calidad Producidos en Regiones De-
terminadas» (VCPRD), que comentamos,

paso a paso. H

Nuestro Reglamento

Articulos 1 al 3
Generalidades
Cumpliendo con lo dis-
puesto en la Ley 25/70, co-
nocido como Estatuto de La
Vina, del Vino y de los Alco-
holes vy la vigente legislacion
comunitaria, quedan protegi-
dos por la Denominacién de
Origen «La Manchas, aque-
llos vinos que cumpliendo
los requisitos exigidos en
cuanto a produccidn, elabo-
racién y crianza, sean obteni-
dos dentro de la ZONA DE
PRODUCCION y CRIANZA,
quedando encomendadas su
defensa, fomento, control y
vigilancia al Consejo Regula-
dor y a la Consejeria de Agri-
cultura de Castilla-La Man-
cha en el ambito de sus res-
pectivas competencias.,

De la Produccion

Delimita la Zona de Pro-
duccién a los terrenos ubica-

dos en las provincias de Al-
bacete, Ciudad Real, Cuenca
y Toledo y cuyo perimetro lo
constituyen 8 términos muni-
cipales de Albacete, 32 de
Ciudad Real, 22 de Cuenca
y 14 de Toledo. Estos vinos
protegidos serén elaborados
con uvas de las variedades si-
guientes: Airén, Pardilla, Ver-
doncho y Macabeo para las
blancas y Cencibel, Moravia
y Gamacha para las tintas, v
aquellas otras variedades que
a juicio del Consejo Regula-
dor se consideren mejorantes
para la obtencién de «Vinos
de Calidads. Las variedades
consideradas principales son
Airén, Cencibel y Gamacha.

Se mantienen los tradicio-
nales sistemas de cultivo,
poda y préacticas culturales,
admitiéndose como maéxima
produccién por hectirea 60
v 50 hectolitros para blancas
y tintas respectivamente. Es-
tas cantidades estarén supe-
ditadas a ligeras modificacio-
nes en determinadas campa-
fias en relacién con la clima-
tologia del afio. Queda des-
protegida la uva para la ela-

boracién de vinos con Deno-
minacién de Origen, cuando
los rendimientos sean supe-
riores a los autorizados. El
Consejo se reserva la facul-
tad de poder determinar la
fecha de iniciacién de la ven-
dimia, en consonancia con la
relacién acidos/azicares.

CAPITULO 1l

Elaboracion

El articulado fomenta la
obtencién de productos de
méxima calidad, mantenien-
do caracteres y tipos propios
amparados por la Denomina-
cién de Origen. Deberan
aplicarse, fijando como limi-
te de produccién 70 libros
por cada 100 kilos de vendi-
mia. Este limite podré ser
modificado excepcionalmen-
te, previo el estudio de cada

caso.

Se establece que los vinos
amparados por la Denomina-
cién de Origen, deben ser
elaborados en bodegas en-
clavadas en la Zona de Pro-
duccién.

Crianza y Caracteristicas
de los vinos

La Zona de Crianza coin-
cide con los mismos términos
municipales que delimitan la
de Produccién. La crianza de
los vinos tendra una duracién
minima de 2 afos naturales.

Los vinos amparados se-
ran Blancos, Rosados vy Tin-
tos, con una graduacién
comprendida entre los 10 y
14 grados para los primeros
y los 11 y 15 grados para el
tltimo. Estos vinos podrén
ser secos, abocados, semise-
cos, semidulces o dulces, de
acuerdo a la Legislacién vi-
gente. Seran descalificados si
los analisis quimico y organo-
léptico asi lo aconsejaran,
quedando los productores
obligados a dichos controles,
cada vez que el Consejo lo
considere pertinente.

NOTA: en nuestro proxi-
mo boletin «Consejo Abier-
tos, continuaremos con el co-
mentario de nuestro Regla-
mento. B
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Don Manuel Aiover Toledo
Nacido en Quintanar de la Orden
(Toledo), 22-12-1933.

Agricultor.

Presidente de la Cédmara Local
Agraria.

Presidente Local de J.J.A.A.
Vocal de la Cooperativa «<Nira,
Sra. de la Piedads.

Elegido por el Censo «As.

Don Fermin Ayuso Roig

Macié en Madrid, 24-11-1922.
De profesién Industrial.

Elegido por el Censo «Ds.
Pertenece al Consejo Regulador
como Vocal desde el 9 de
noviembre de 1976, habiendo
salido elegido en todas las
Elecciones celebradas hasta la
fecha.

Don Carmelo Baillo Ruiz

Con 49 afios de edad.

Nacido en Quero (Toledo),
Endlogo.

Fundador de VINOCA, S. A., en
Ocafia (Toledo) y Fundador de
MAYORISTA DE VINOS, 5. A,
en Quero (Toledo).

Elegido por el Censo «Cs
Perteneci6 al Consejo Regulador
como Vocal en el periodo 1982 a
1983 y actualmente ha sido
elegido en la presente legislatura.

Don Vicente Delgado Lara
Nacido en Socuéllamos (Ciudad
Real), 6-9-1940.

Estudios Bésicos.

Industrial.

Presidente de la Cooperativa
«CRISTO DE LA VEGAs.
Presidente, Seccién de Vinos, de
UCAMAN

Elegido pcl'r el Censo «Ds, en
representacién de la Cooperativa
«CRISTO DE LA VEGAs.

Don José Luis Gutiérrez Pulpon
Nacido en Pedro Mufoz (Ciudad
Real), 23-9-1953.

Estudios Bachiller Superior y
Técnico Endlogo.

Gerente en SAVIN, S. A.

Elegido por el Censo «Cs, en
representacion de SAVIN, S. A

Don Salvador Jareno Canas
Nacido en Madrid, 15-9-1949,
Licenciado en Historia Modema v
Contemporénea.

Agricultor.

Coofundador de VINICOLA DE
TOMELLOSO y Vicepresidente
de la misma.

Secretario de la ASOCIACION
PROVINCIAL DE
VITICULTORES.

Coofundador del Centro
Promotor de los Vinos de
Tomelloso.

Elegido por el Censo «As.
Presidente de este Consejo
Regulador. ¥

Don Domingo Lozano Alcaniz
Nacido en Villarobledo,
22-4-1927.

Estudios Primarnios.

Director Gerente del Poligono de
Villarrebledo. .

Elegido por el Censo «Bs.

Don Alfonso Marin Salcedo
Nacido en La Solana (Ciudad
Real), 20-5-1948.

Estudios: Bachiller, Curso de
Banca, Contabilidad v
Mecanoagrafia.

Agricultor.

Presidente de la Cooperativa
«Santa Catalinas,

Elegido por el Censo «As.

37—

0S
miembros
del
Consejo
Regulador
de la
Denominacion
de Origen
La Mancha
Cara
a
Cara

_,.,_

Don Francisco Molina Molina
Nacido en Madrid, 2-4-1941.
Bachiller Superior, inici6
Ingeniero Técnico Agricola.
Agricultor.

Juez de Paz.

Interventor de Cuentas en la
Cdoperativa San Isidro (seccién
Bodega v seccién ajos).
Elegido por el Censo «As.

Don Alfonso Monsalve Muiioz
Nacido en Viso del Marqués
(Ciudad Real), 4-7-1950.
Licenciado en Ciencias
Empresariales.

Director Gerente de VINICOLA
DE CASTILLA, S. A,

Elegido por el Censo «Ds.
Pertenece como Vocal del
Consejo Regulador, en
representacion de Vinicola de
Castilla, 5. A., desde mayo de
1983,

Don Fortunato Montealegre
Paniagua

MNacido en Alcdzar de San Juan
(Ciudad Real), 21-8-1936,
Estudios Primarios,

Agricultor.

Presidente de la Cooperativa «LA
UNIONs.

Consejero de la Caja Rural en
Ciudad Real.

Consejero del Consejo Local

Agrario.
Elegido por el Censo «As.

Don Fernando Nieto Barreda
Nacido en Madrid, 22-12-1954,
Licenciado en Marketing v
Gestién Comercial en ESIC.
Industrial Vitivinicola.

Elegido por ¢l Censo «Ds, en
representacién de BODEGAS
CUEVA DE GRANEROQ, S. A,

Don Protasio Rodriguez Sanz
Macié en Argamasilla de Alba,
28-5-1933.

Intendente Mercantil v Enélogo.
Director de RODRIGUEZ &

. BERGER, S. A,
Pertenece al Consejo Regulador
como Vocal desde el 9 de
noviembre de 1976, habiendo
salido elegido en todas las
Elecciones celebradas hasta la
fecha.

Elegido por el Censo «Ds.

Don Miguel Roman Angora
Nacido en Alcézar de San Juan
(Ciudad Real), 28-7-1950.
Estudios: Bachiller v Maestria
Industrial.

Agricultor.

Elegido por el Censo «As.

Don Carlos A. Tinajero
Castellano

Macido en Mota del Cuervo
{Cuenca), 27-2-1952,

Estudios: Bachiller Elemental,
Curso de Enologfa, 2 Cursos de
Gerente de Empresas Agrarias.
Elegido por el Censo «As.

Don José Maria Trevifo
Rosales
Nacido en Campo de Criptana,

Doctor Ingeniero Agrénomo.
Agricultor - Industrial.
Elegido por el Censo «Ds, en
representacién de BODEGAS
TREVING, S, A.
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Salvador
Jareno Canas:

... me eligieron por
mi profesionalidad
y trayectoria f

S

| Entrevista al Presidente del Consejo Regulador
| de la Denominacién de Origen LA MANCHA

E encuentro con
Salvador, Jare-
fio, Presidente

del Consejo Regulador de
la Denominacién de Ori-
gen La Mancha, en su casa
de Madrid. Soltero de oro,
de apariencia afable y timi-
da, esconde una conside-
rable dosis de astucia. Jo-
ven, contundente en sus
respuestas, se presta a con-
testar con idéntico talante
las oportunas o compro-
metidas preguntas que le
haga. Pero estdn ustedes
para juzgar hasta dénde
este presidente quiere mo-
jarse,

Pregunta: Tu nombra-
miento como Presidente
del CRDO La Mancha fue
sonado en relacion a que
se te nombra en dicho
cargo tras haber sido de-
clarado incompatible
para el mismo al enton-
ces electo y antiguo pre-
sidente Jesis Moreno
Garcia. ¢Hasta donde fue
politico tu'nombramiento
v hasta qué punto es ver-
dad el hecho de que tu-
vieras que usar un carmnet
del PSOE para que te
nombraran?

Respuesta: Clara v ro-
tundamente NO. No tengo
camet de ningun partido
politico. Se hablé mucho
de la profesionalidad en
este Consejo, por lo menos
las Organizaciones Agra-
rias a las que yo represen-
taba me eligieron por mi
profesionalidad v trayecto-
ria, como candidato. Mi
eleccién no tuvo nada que
ver con ningun aspecto po-
litico. Que esto quede bien
claro.

P.: Perdona por hacer
de abogado del diablo,
pero es mi obligacion. Tu
venias de una organiza-
cion altamente politizada,
me refiero a Jovenes
Agriculfores, ¢no se con-
frapone esto con fus de-
claraciones de no potili-
zacion?

R.: Vamos a hablar cla-
ro. En primer lugar cuando
yo accedi, cuando di mi
consentimiento a encabe-

zar esa candidatura, Jéve-
nes Agricultores y CNAG
(Confederacién Nacional
de Agricultores y Ganade-
ros), se habian coaligado
para presentarse conjunta-
mente a estas elecciones.
Yo representaba a CNAG v
de esa organizacién venia.
Esta primera coalicion fue
un primer paso que termi-
né con una unién definiti-
va. Esto no significa que
tras esa unién definitiva yo
no me haga cargo también
de las tendencias e intere-
ses de Jévenes Agriculto-
res.
P.: Vamos a seguir ha-
blando de politica, pero
esta vez de la «ofra poli-
tica», la que significa
Ideario. /Qué politica va
a llevar a cabo el CRDO
La Mancha bajo tu presi-
dencia?

R.: Si, efectivamente, la
palabra politica tiene varias
connotaciones, pero tu pre-
gunta estd muy clara,
Nuestra extructura politica
se basa fundamentalmente
en la profesionalidad del
Consejo Regulador. A nivel
intemo esta politica se ba-
sard, se basa va, en la ac-
tualizacion y cambio de or-
ganigrama del Consejo Re-
gulador. Modemizar las
personas que lo compo-
nen, que son su engrandaje
vivo e intemo. Informati-
zarlo totalmente, aclarando
que esta ultima fase la en-
contré ya iniciada, aungue
estamos potencidndola de
tal forma y tan vivamente,
que en corto espacio de
tiempo nos estd dando ex-
celentes resultados. Eso ha-
cia el interior. Hacia el ex-
terior tenemos un plan
nuevo, mds original, mds
agresivo, de promociones.
Un plan en el que utilizare-
mos las modemas técnicas
de comunicacién, publici-
dad y marketing que nos
alegje definitivamente de ac-
titudes tercermundistas que
nos infravaloraban. Tene-
mos que ser ricos en ima-
ginacion y en presupues-
tos, pero sobre todo, en
imaginacion. La tercera

parte importante es la de
(RS R re st o A An
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modemizar y actualizar el
Reglamento que nos rige,
para adecuarlo a las nor-
mativas generales de la
CEE. Se ha comenzado, y
estd ya en funcionamiento,
la creacién de Comisiones
de Trabajo, actualmente
son seis, que estdn com-
puestas por los integrantes
de este Consejo y trabajan
activamente para cumplir
con sus comefidos. Y por
ultimo, refiriéndonos nue-
vamente al Reglamento,
sélo queda por decir que el
mismo no serd papel mo-
jado; se cumplird a rajata-
bla, siendo esta premisa la
tinica capaz de sacamos
del pasado, metiéndonos
en la modemidad que la
actualidad exige. Esto, que
puede sonar como amena-
za, no debe interpretarse
mds que como ayuda para
un buen hacer y presupo-
nemos que el empresario
afectado, asf lo entenderd.
Yo quiero darle seriedad al
Consejo. Estamos cimen-
tando las bases de un futu-
ro que ya es inmediato.
Hemos entrado en Europa
y tenemos competidores
tangibles v serios, tales
como ltalia v Francia. El
CRDO La Mancha se tiene
qgue tomar esto muy en se-
rio, v asi me lo he tomado
yo. Quisiera hacer hincapié
en el tema de las crianzas.
Este renglén puede ser in-
teresante para algunas em-
presas. Nosotros haremos,
desde luego, todo lo que
sea necesario para verificar
el control de las ariadas de

crianza; pondremos al res-

tema y al propio Consejo
en este fin. Esta media do-
cena de cosas que he! di-

que conllevan luego una
serie de temas de segundo
orden, pero no por ello me-
nos importantes. Se inicia
ahora una nueva etapa,
mds activa, mucho mds
imaginativa.

P.: Hay un tema que
considero fundamental,
se trata de la relacion
existente entre el Conse-

los vinos de reserva v de

pecto toda la legislacién in-

cho, son la parte esencial

jo Regulador de Denomi-
nacion de Origen de La
Mancha, con la Junta de
Comunidades y el INDO.
/Podrias precisar cuales
son estas relaciones?

R.: Me alegro mucho de
la pregunta, que es, ade-
mds, obligada. Por mi par-
te queda claro que hemos
entrado con una nueva Ii-
nea de ideas y de trabajo.
La receptividad que hemos
encontrado ha sido buena
y positiva. Yo espero que
estas buenas palabras se
traduzcan en hechos. Espe-
ramos colaboracién efecti-
va pero respetando la au-
tonomia que tenemos
como Consejo. En cuanto
a colaboracién con ofras
entidades regionales, nues-
tro talante estd en ofrecer-
la al méximo; esperamos
que este sea un sentimien-
to mutuo. Volviendo a la
Junta de Comunidades,
cabe destacar que si no
contamos con su colabora-
cién, si no apuesta fuerte
por sus Consejos Regula-
dores, que son los sectores
mds importantes de la so-
cio-economia regional, ha-
bremos perdido ese tren
del que se habla muchas
veces.

P.: Hablame del INDO.
¢Qué utilidad tiene este
Instituto para el CRDO La’
Mancha?

R.: Por desgracia, es
muy mermada. Por cues-
tiones ajenas a los Conse-
jos ha quedado muy redu-
cida su funcién, y digo por
desgracia, por que soy de
los que opinan que el
INDO cumplia una funcién
coordinadora a nivel de Es-
‘tado. Ahora hay que pasar
por una burocracia y unas
limitaciones que antes no
habia. Nosotros estamos
dispuestos siempre a cola-
borar, pero son las funcio-
nes del INDO las que han

- quedado mermadas al con-

vertirse en una Subdirec-
cién General.

P.: El MAPA tiene un
Ministro y ese Ministro
pertenece a un Gobiemo
que es de toda Espaia v
fiene representacion ofi-

cial en Bruselas. ;Crees
que esa representacion
ante la CEE es itil para
La Mancha? ;Quieres ha-
cerle llegar al Gobiemo
Central alguna critica al
respecto, a fravés de es-
tas paginas?

R.: Critica no. Un men-
saje. Aunque llevo poco
tiempo como Presidente de
un Consejo Regulador, si
puedo decirte que existe
una total incomunicacion y
un mayor desconocimiento
de lo que puede ocurrir re-
ferente a 'nosotros en Bru-
selas, presupongo que allf
también desconocen nues-
tras inquietudes v necesida-
des. Los Consejos Regula-
dores vivimos unos en el
centro de la Peninsula,
como nosotros, otros en di-
ferentes lugares de la mis-
ma v lo que si puedo ase-
gurar es que no hay un cor-
ddén umbilical, no nos llega
informacién, no se ha esta-
blecido ningtin canal en el
cual pueda trasvasarse la
experiencia de los Consejos
Reguladores hacia arriba o
al contrario, de Bruselas
hacia, en este caso, Alcdzar
de San Juan. Hay un aisla-
miento total, esto es grave,
debo recalcarlo. Nuestras
aspiraciones y deseos mue-
ren en cauces intermedios.
Existe este vacio v yo creo
gue no es bueno. No exis-
te un organismo que como
el INDO, podria, si lo deja-
ran, cumplir las funciones
de nexo coordinador.

P.: Te agradezco la res-
puesta y esperamos que
el mensaje que ella lleva
implicita llegue, sin man-
dos intermedios, a la
mesa del Ministro. Pase-
mos ahora a hablar de un
organismo, el ICEX, anfes
INFE. Pienso que el INFE
no ayudaba a crear nue-

vos exportadores; la pre-

me hace suponer que si-
gue los pasos de sus si-
glas antecesoras. ¢Como
ves de positivo el funcio-
namiento del ICEX en re-
lacion con la promocion y
exportacion de los vinos
manchegos en el mundo?

R.: Coincido plenamen-
te con tus apreciaciones. Es
evidente que el ICEX, de-
biera ayudar a exporiar a
aquellos que tienen buenos
productos pero poca capa-
cidad en cuanto a cantidad
de los mismos y pocas po-
sibilidades econémicas
para su promocion, Esa es
otra de mis prioridades, es-
toy pensando en qué for-
mulas se pueden crear den-
tro del Consejo para poder
agrupar a aquellos peque-
fios Y medianos embotella-
dores, que creo son los que
tienen un gran futuro, ya
que también cuidan la ca-
lidad con esmero. Al ICEX
lo hemos visitado como era
de rigor y «nos ha leido su
cartillas. Mi impresién es
que el ICEX esté tan aleja-
do de los Consejos Regu-
ladores, como ofras institu-
ciones. En nuestra visita
llevdbamos la intencién de
crear un plan conjunto
para la mejor promocion
de nuestros vinos, salidas
al exterior, mejor conexién
con las oficinas de Vinos de
Esparia en. el mundo, in-
centivar y estimular planes
de trabgjo en conjunto, etc.
Eso no fue posible. Se nos
dijo la ayuda que habia.
Esto es insuficiente; esas
ayudas ‘estdn destinadas a
aquellos que ya exportan, a
los que ya tienen experien-
cia al respecto.

P.: Tu respuesta me da
dos pautas: una que eres
un hombre de buenas in-
fenciones, ofra... que «no
ves la viga en el propio».
Mi experiencia con los
bodegueros de La Man-
cha me lleva a determinar
que es un sector muy di-
ficil de agrupar en torno a
un interés comin, ;Qué
te hace creer que tu po-
dras cambiar esa mentali-
dad? .

R.: Es bueno que e
preguntes esto. Hasta aho-
ra habiamos hablado del
sexterior» que condiciona
nuestro funcionamiento v
ésta se refiere a qué es lo
que hacemos nosotros
para variar esa situacion...
Esta es una cuestién de

' pia v francamente. W

mentalidad, de falta de vi-
sién empresarial por parte
de algunos de nuestros bo-
degueros y sobre todo en
las cooperativas. Estamos
carentes de profesionales
expertos en comercializa-
cién.

P.: ¢Pero pueden pa-
garse esos tipos de pro-
fesionales de primera li-
nea?

R.: Esta es la pescadilla
que se muerde la cola. Si
un profesional es rentable,
es evidente que generard
los propios recursos que lo
sustenten. Pero es en prin-
cipio el bodeguero el que
debe apostar en el fichgje.
Puedo prometer que traba-
jaremos duro en el intento.
Todo el Consejo estd per-
fectamente mentalizado al
T A

P.: Para terminar, quie-
ro hacerte una pregunta
que puede significar un
compromiso para ese
Consejo: ¢Estaria dis-
puesto a ayudar a todo
aquél que, aunque de
fuera de La Mancha, quie-
ra promocionar y vender
los caldos manchegos?

R.: Evidentemente si. Si
el proyecto y quienes lo
quieren llevar a cabo lo ha-
cen con seriedad, estare-
mos a su disposicién, aun-
que ello nos obligue a ha-
cer un esfuerzo no previs-
to en nuestras funciones.
No olvides que esta publi-
cacion se llama CONSEJO
ABIERTO, no hemos elegi-
do ese nombre en vano.
Pretendemos mantener
una politica de puertas
abiertas para todas aque-
llas personas o entidades
que quieran colaborar lim-

Ya lejos de Salvador Jarefio Ca-
fias, sigo pensando que es el hom-
bre que le hacia falta al Consejo
Regulador. Pero va a necesitar
suerte: hay una cantidad de perso-
najes en el mundo que se dedican
a pisarle la manguera a los bombe-
ros, a pinchare los globos a los ni-
fios, a poner piedras en los cami-
nos lisos. Si puede con ellos, y su
personalidad me hace pensar que
podrd, pronto notaremos un gran
cambio en el CRDO La Mancha,

C. Gardés
Madrid
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Cuadro descriptivo para orientacion y guia de los vitivinicultores, con los tratamientos mas usuales
para combatir las plagas endémicas de nuestro ambito.

Calendario de Tratamientos en el Cultivo de la Vid
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Cartén y
Plastico

Estimados amigos:

Soy un gourmet de
Madrid y ferviente admi-
rador de los vinos con
Denominacién de Ori-
gen de La Mancha. Me
dirijo a ustedes para ha-
cerles llegar una pregun-
ta, que tal vez sea una
modesta queja por mi
parte.

He encontrado en el
mercado madrilefio v en
algunos otros de Espania,
vino amparado por el
CRDO La Mancha en en-
vases que dudo simboli-
cen el prestigio que sus
vinos debieran demos-
trar. Me refiero especifi-
camente a vinos envasa-
dos en cartén y en bote-
llas de plastico. ¢Es legal
‘(o mejor dicho esta per-
IR e A SR O8]

mitido) envasar vinos
con Denominacion de
Origen en estos tipos de
materiales? Otra pregun-
ta ¢qué opina el Consejo
Regulador de la imagen
gue dan estos vinos asf
presentados?

Gracias de antemano
por su respuesta.
Juan Blanco
Madrid

R.: El CRDO La Man-
cha, no contempla ni
ampara los vinos comer-
cializados en Brik ni en
plastico, solamente estén
protegidos los vinos ela-
borados, embotellados y
comercializados por bo-
degas inscritas y que
cumplen con nuestra Re-
glamentacién. No obs-
tante, usted podra haber
encontrado vinos en car-
tén o pléstico, que no es-

al Director

39

Envie sus cartas
a este Consejo
Regulador.
Colabore con
nosoftros
haciéndonos
llegar- sus
inquietudes.

__,’_

‘t&n amparados por De-

nominacién de Origen y
se comercializan como
Vino de Mesa. B

Regar o no
regar...

Senores del Consejo:

Soy un vitivinicultor
manchego vy disculpen
que no me dé a conocer.
Existe una prohibicién en
estos pagos sobre el re-
gar las vides, atin en épo-
cas de mayor sequia y en
tieras de total secano.
Yo a veces he regado v
no he notado diferencia
en contra de la calidad ni
de mis uvas ni de mis vi-
nos. ¢No es eléstica esa
orden de no regar, aun-
que haga mucho tiempo
que no llueve? Gracias.
N.N.

R.: El riego esté prohi-
bido en todo el territorio

nacional, salvo el consi-
derado riego de apoyo,
estable por la Ley 25/70
«Estatuto de la Vina del
Vino y de los Alcoholess,
que en su articulo 43
dice: ... «con el carécter
de riego de invierno se
entiende exclusivamente
el que se realiza durante
la parada de la vegeta-
cién de la vid, después
de la recoleccién de la
vid y antes del lloro, pre-
via peticién de autoriza-
cién a la Direccion Gene-
ral de Produccién Agra-
ria. No obstante, pensa-
mos que usted como vi-
tivinicultor de esta re-
gién, tiene razén, puesto
que es sabido que desde
hace més de una década
estamos por debajo de la
pluviometria normal de
la zona. La Ley 25/70 ya
estd desfasada. @
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" EL SEGURO AGRARIO

Agroseguro Bonifica a
los Agricultores con
menor riesgo

Seguro combinado de una de vino:
«Un coste de produccion rentable»

A normativa del
Seguro Combi-
nado de Hela-

da y Pedrisco en Uva
de Vinificacién, intro-
duce para la presente
campana importantes
‘'ventajas con las que se
completan los cambios
v modificaciones incor-
porados en 1988 a pe-
ticion "del sector pro-
ductor. Bonificaciones
y subvenciones adicio-
nales a la que de forma
general concede el Es-
tado, incremento de
los precios de la uva a
efectos del Seguro y
mejora del sistema de
reducciéon de capital
asegurado van a per-
mitir dar respuesta a las
necesidades de un sec-
tor que cada vez més,
exige costes de pro-

duccién asumibles,
compensaciones a su
nivel de riesgo y cober-
turas ajustadas, que le
permitan hacer frente a
un mercado cada vez
mas competitivo.

ARA que el Se-
guro sea eso,
un coste asu-

mible de produccién, y
estimule a los agricul-
tores con menor ries-
go, AGROSEGURO
concede este afio una
bonificacién adicional
de un 5 % a los asegu-
rados que en 1988 no
declararon siniestro.
No obstante, esta boni-
ficacién no podra ex-
ceder el limite del 5 %
del coste del seguro
del pasado afo una

vez deducidos los des-
cuentos y bonificacio-
nes correspondientes.

STA medida es
independiente,
pero acumula-

ble al resto de subven-
ciones adicionales y
generales previstas
para este ano por el
Gobierno y ENESA.

ARA que todos
estos descuen-

tos puedan

aplicarse de forma in-
mediata, es decir, en el
momento en que el
agricultor suscriba su
péliza, AGROSEGU-
RO ha disefiado y re-
mitido unas etiquetas a
los beneficiarios que
deberdn ser pegadas
en la poliza. m

CASTILLA-LA MANCHA
vy el seguro de uva de vino

Yun fuerte arraigo que ha ido creciendo en los dltimos afios sen-
siblemente. Los datos asl lo revelan. La superficie asegurada de
uva de Vino, en esta Comunidad Auténoma, representa el 71 % de la
total asegurada en nuestro pais. En 1988 mas de 10.700 productores
manchegos decidieron contratar este Seguro v poner a cubierto una in-
versidn que, en ocasiones debido a factores eventuales, como los me-
tereolégicos, corre un alto riesgo. Ese mismo afio las indemnizaciones
pagadas por siniestros acaecidos se elevd a mas de 748 millones de pe-
setas. -

El sequro de Uva de vino crecié un 62 % en Albacete, un 56 % en
Cuenca y un 13 % en Ciudad Real, lo que demuestra que el agricultor
se plantea cada vez mas serenidad pero con serledad lo comentado ante-
riormente.

En los dltimos cinco afios, el volumen de siniestros registrados en la
Comunidad Auténoma como consecuencla de la helada v el pedrisco
ha superado la cifra de 40.000 lo que ha supuesto unas indemnizacio-
nes superiores a los 2.719 millones de pesetas, siendo la provincia de
Ciudad Real la més afectada por las inclemencias metereolégicas, Estas
cifras bastante significativas por si mismas, lo son ain mas cuando la pér-
dida de la cosecha afecta a <uno mismos y no tiene con qué hacer fren-
te al futuro inmediato.

Esta reflexién tiene una consecuencia: el Seguro Agrario es una al-
temativa, una «red de seguridads para una actividad empresarial para
nada distinta del resto de economias modemas respecto al riesgo.

La actividad agricola es cada vez mas y mas exigente. La necesidad
de alcanzar altos rendimientos v calidades es mas apremiante en un mer-
cado fuertemente competitive v no podemos dejar por ello ecaer en
saco rotos todo el esfuerzo y todas las inversiones realizadas en estos
fines por causa de la climatologfa.

Si consideramos todas estas ventajas nos encontramos que, tomando
como referencia la variedad AIREN —que se puede asegurar a un pre-
cio méximo de 25 pesetas kilo—, el coste del seguro representa para
los agricultores un 3,24 % respecto de este precio en la opcién <As. En
concreto, la cantidad a desembolsar por asegurar un kilo de esta varie-
dad en esta opcitn seria de 0,81 pesetas, mientras que en el caso de
la opeitn «Bs seria de 0,57 pesetas.

Estos precios pueden bajar atin mas, si tenemos en cuenta que por
parte de la Junta de Castilla-L.a Mancha es muy posible que se conce-
da, tal y como ocurriera en 1988, una subvencitn adicional en orden
a potenciar el aseguramiento entre los viticultores de la regién.

Por ofra parte, el ajuste de coberturas iniciado en 1988 con la am-
pliacién de la de pedrisco al 100 % del valor de la produccién se com-
pleta este afio con la mejora del sistema de reduccitin de capital asegu-
rado, permitiendo al agricultor afectado solicitar la devolucién de la par-
te de la prima que corresponda cuando la produccién asegurada se vea
afectada por algin riesgo durante el perodo de carencia.

Todas estas medidas favorecen si a los productos de Uva de Vino con
rentas més bajas, la consecucitn, de conseguir un mecanismo que im-
plica salvaguardar el futuro y continuidad de sus empresas de cuya via-
bilidad depende su patrimonio, Igualmente aquellos agricultores que
practican habitualmente la contratacién del Seguro se benefician de un
mayar ajuste en las coberturas conforme al riesgo que tienen.

E L Seguro Agrario Combinado cuenta en Castilla-La Mancha con




'NUESTRAS BODEGAS

Bodegas El Portillejo
S. Coop. Ltda.

«CREANDO FUTURO»

Hemos elegido para inaugurar esta seccion a la Bodega
El Portillejo, Sdad. Coop. Ltda., de Villacanas (Toledo) por
causas altamente distintas a las que en forma habitual
obligan a un editor a seleccionar una empresa que ocupara
las paginas centrales de su periodico. Lo normal es elegir
la empresa mas importante, la que mas vende, o aquella
que tiene mas posibilidades de gastarse el dinero en
publicidad, para agradecer al periodico que la cita.

Marzo de 1989

rio futuro por delante. Una bodega hecha paso a paso, con

grandes esfuerzos vy sin la locura de las grandes inversiones;
un ejemplo a seguir, Cinco agricultores bodegueros forman el nicleo
de lo que hoy es una Sociedad Cooperativa con catorce socios. Cin-
co personas que se unieron en su momento ante la necesidad comun
de modernizar la elaboracién de sus vinos v de mejorar la calidad de
sus vifiedos con variedades que les permitieran alcanzar altas cotas
en el producto terminado. Esta idea, analizada y estudiada profunda-

E L Portillejo es una bodega pequena pero con un extraodrina-

!
|

mente, los lleva a concretar un plan de ac-
tuacién, que se viene cumpliendo hasta el
momento, que consta de los siguientes pa-
SOs:

Los planes

— Renovacién del mayor nidmero posi-
ble de vifiedos con portainjertos adecuados
e injertando variedades de mejor calidad.

— Mejora en las técnicas de cultivo, para
conseguir uvas en las mejores condiciones
sanitarias.

— Empleo de nuevas técnicas de vinifi-
cacién, para lograr la calidad que el merca-
do demanda.

— Muestreo del producto terminado ante
el mercado, para analizar su grado de acep-
tacién.

— De ser positivo el resultado del punto
anterior, iniciar la construccién de una nue-
va bodega que permita potenciar al méximo
el rendimiento econémico de las explotacio-
nes.

El funcionamienfo

g A puesta en marcha de este plan co-
1 mienza en 1981, con la plantacién
de 6.000 cepas de la variedad Cen-
cibel, que produce frutos de excelente cali-
dad que originan caldos fragantes y equili-
brados. En los afos siguientes y hasta 1985,
se plantan 15.000 cepas mas, arrancandose
al tiempo 25 hectéreas de vifiedo a Airén,
por ser plantaciones viejas y productoras de
vinos blancos excedentes en la regién
Simultdneamente se intenta poner en
préctica la tercera fase del plan, mejorando
con minima inversién, una de las bodegas
existentes (Bodegas El Labrador), con el fin
de aquilatar las condiciones de fermentacién
de los mostos. No se olvida en tanto la rees-
tructuracién del vinedo. Junto con otros
agricultores Se acogen a los planes de ayu-
da que a tal efecto tiene prevista la CEE,
credndose el Proyecto de Reestructuracién
«Cristo de la Viga», aprobado por esa enti-
dad europea y que consiste en la plantacién
de 120 hectareas de Cencibel, que con otras
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PROYECCION DE FUTURO

'a seleccidn

15 variedades
na cuidada

dn.

A. EL PORTILLEJO
A

e esta etiqueta de

Excepcional vista de
la nave de crianza.
Madera nueva para
vino viejo.

«Es dificil pero
lo conse-

' guiremos»,
dijeron en
1981.

...Hoy son una
realidad, un
ejemplo.

_53_

variedades y en superficies méas pequenias,
totalizan las 160 hectéareas.

En la pequeiia bodega El Labrador, se co-
mienza a elaborar vino tinto al que se con-
trola al méximo su periodo de fermentacién
(determinacién en vendimia, fermentacién
con orujo, minimos sulfurosos, control de
temperatura, etc.), manteniéndolo en tinajas
de barro durante un afio, periodo en el cual
se observa meticulosamente la evolucion del
caldo, decidiéndose, tras dichas comproba-
ciones, enevejecerlo en roble. Los resulta-
dos positivos de esta experiencia, les indican
que deben seguir por ese camino la elabo-
racién, ampliando entonces sus existencias
de barricas de roble americano.

Comienzan la elaboracién de vinos rosa-
dos con la misma fortuna, dejando para eta-
pas posteriores la del blanco, por entender
que su comercializacién exigirfa, en estos
momentos, un esfuerzo comercial que les
desviaria de sus objetivos primordiales.

El cuarto objetivo, la presentacién de los
vinos al consumidor, se lleva a cabo espon-
tAneamente.

| inmediatamen-

Los resultados

URANTE 1988 toman contacto

con los consumidores, ponien-

do a prueba la calidad de sus vi-

nos. Presentes en la Alimentaria de Bar-
celona reciben grandes elogios en las di-
ferentes catas a que se presentaron. Dos
Certdmenes de Calidad premiaron sus
caldos con medallas. Se abren mercados
hasta tal punto que hoy, la demanda, su-

| pera la capacidad de produccién.

En ese mismo afio, 1988, se constitu-
ye oficialmente la Sociedad Cooperativa |
El Portillejo,
que proyecta

te la construc-
cién de una
nueva bodega
que les permita
desarrollar efi-
cientemente las LA AR
técnicas que ¢
venian aplican- |
do vy ampliar la |
oferta al consu-
mo.

Bodega ori-
ginal donde las |
haya, nos hace [}
pensar que po- |
drfamos encon- *
trar pocos casos similares en la regién.
Comenzaron sin prisas, sabiendo que en
el campo todo se hace sin urgencias vy a
su debido tiempo. Saben que el reto es
duro, pero entienden que la solucién esta
en el mantenimiento de la calidad y en
la seriedad empresarial. B

NOTA:

Debemos hacer en este articulo, mencion
especial sobre la presentacion de sus vinos y
en particular sobre el diseno de la etiqueta
que los viste, que es original, fresca y alegre;
un digno traje para un cuerpo elegante.




VENCIENDO INERCIA: Los nameros cantan

ENCIENDO la inercia secular que ha veni-

do presidiendo la linea de actuacién en la i At <. "EXPORTACIONES 1988
comercializacién ‘de nuestros vinos, en
evidente contraposicién a la que han venido de- en miles
sarrollando otras regiones vinicolas de la geogra- 100 § s o
fia nacional, nuestras exportaciones se estan
aproximando a unas cotas de expansién realmen- 9% t
te esperanzadoras.
80
OS estudios de mercado, la presencia de
nuestros elaboradores-exportadores en 70 ¥
Misiones Comerciales, nuestra concurren-
cia en «Muestras, Certdmenes, Exposiciones na- 60 1 79.917
cionales e internacionales vy la plausible mentali-
zacién asumida por el sector para cambiar técni- 50
cas de produccién y elaboracién, la sustancial
transformacién de instalaciones vy equipamientos a0 +
y la dedicacién al estudio de mercados, han inci-
dido favorablemente en la expansién de nuestros 30 1
productos, pese al lastre que supone el haber sido
conocidos tradicionalmente como vinos de mez- 20 4
cla y sin los atributos de calidad que han venido
caracterizando a los producidos en otras regiones 10 -
de nuestro suelo vy, por citar algunas de la Europa
Central, en Italia o la nacién vecina. 0
QOTROS - CEE TOTAL
PARTE de estas consideraciones, no serfa FAISES
justo silenciar que en los inicios de nues-
tra Denominacién de Origen, los diversos

Consejos Reguladores que presidian las etapas

frentarse con otras v muy diversas dificultades mo-
tivadas por causas de distinta indole, entre las que
destacaban la ausencia de una coordinada politi- 500 ¢
ca de exportaciones y —porqué no decirlo— la
falta de estimulos en una evidente mayoria, que
primaba el concepto de cantidad ante el de cali-
dad.

en miles de cajas

A preocupacién de esos Consejos Regula-
dores que han regido los destinos de nues-
tra Denominacién de Origen y del que hoy

la representa, que tiene como norte vy guia el cam-
biar técnicas, actitudes y comportamientos, dan
como resultado frutos innegables que son alta-
mente perceptibles v que las estadisticas reflejan.

f 5 IN detenernos en analizar otras circunstan-

200 T

114.112
cias que hoy concurren, derivadas de
nuestro ingreso en el Mercado Comiin,

para obtener otras conclusiones que sean expo-

nente actual solucién de nuestros vinos en los
mercados internacionales, dejemos que los niime-

ros con su fria objetividad, nos den la exacta in- o .

formacién del discurrir de nuestras exportaciones CEE ?,I.'E?_E TOTAL

referidas al afio 1988.0 :

. T —— L i P g . . -
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ENTIDAD ESTATAL DE SEGUROS AGRARIO

EL SEGURO AGRARIO

ENESA

Ministerio de Agricultura, Pesca y Alimentacion

Principales caracteristicas del seguro combinado de helada y pedrisco en uva de vinificacién

PRODUCCION ASEGURABLE

Son producciones asegurables las correspon-
dientes a las distintas variedades del cultivo
de Uva de Vinificacién, siempre que dichas
producciones cumplan las condiciones técni-
cas minimas de cultivo. No son asequrables
aquellas parcelas que se encuentren en esta-

do de abandono.

DANOS
QUE CUBRE

Con el limite del
capital asegurado se
cubren exclusiva-
mente los dafios pro-
ducidos en cantidad
por el pedrisco y la
helada sobre la pro-
duccion real espera-
da de uva de vinifica-
cién en cada parcela,
y acaecidos dentro
del periodo de ga-
rantfa, segtn la op-
cién elegida por el
agricultor.

PERIODO
DE
{ GARANTIA

Las garantias del
Seguro se inician con
la toma de efecto,
una vez finalizado el
periodo de carencia
v nunca antes de que
se alcancen los esta-
dos fenoldgicos que
para cada opcién se
establecen a conti-
nuacién:

Opcion «A»

Desde la aparicién
de las yemas de algo-
dén (estado fenolégi-
co «B») en, al menos,
el 50 % de las vides
de la parcela asegu-
rada.

OpCiéﬂ «B»

Desde que los raci-
mos se hacen visibles
en la cima del brote
y éste tiene de cuatro
a seis hojas extendi-
das (estado fenolégi-
co «F») en, al menos,
el 50 % de las vides
de la parcela asegu-
rada.

En cualquier caso,
la opcién elegida por
el Asegurado se apli-
card a todas las par-
celas de Uva de Vini-
ficaciébn que posea
en el ambito de apli-
cacién de este Segu-
ro.

Las garantias fi-
nalizaran, para am-
bas opciones, en la

PLAN 1989

fecha més temprana
de las relacionadas a
continuacién: ;

— EI 31 de octu-
bre de 1989 para
las provincias de Al-
bacete, Ciudad
Real, Cuenca vy To-
ledo.

— En la fecha en
que se sobrepase la
madurez comercial
del fruto.

— En el momen-
to de la vendimia, si
ésta es anterior a
las fechas estable-
cidas.

PERIODO DE
SUSCRIPCION

Finalizara en las si-
guientes fechas:

— Para la Opcién
«A», el 15 de abril de
1989.

— Para la Opcién
«B», el 30 de abril de
1989.

PRECIOS

Los precios unita-
rios a aplicar para las
distintas variedades y
Unicamente a efectos
del Seguro, pago de
primas e importe de
indemnizaciones en
caso de siniestro, se-
réan elegidos libre-
mente por el agricul-
tor, teniendo como

limite méximo el que
a estos efectos se es-
tablece para la Re-
gién Central:

En las zonas ampa-
radas por Denomina-
cion de Origen o Es-
pecificas, el agricultor
podrd asegurar sus
variedades hasta el
precio maximo, esta-
blecido para la corres-
pondiente Denomi-
nacién, siempre y
cuando aporte, en el
momento de la sus-
cripciébn o posterior-
mente hasta el 31 de
mayo de 1989, debi-
damente cumplimen-
tado, el certificado.

En el caso de no
presentarse el citado
certificado, en los
plazos senalados en
el parrafo anterior, la
Agrupacién Espano-
la de Entidades Ase-
guradoras de Segu-
ros Agrarios Combi-
nados, S. A., utiliza-
rd, para la emisién
del recibo definitivo

de primas, como pre-
cio de las variedades
de las parcelas
correspondientes, el
precio méaximo de di-
chas variedades fue-
ra de la Denomina-
cién, igualmente, en
caso de siniestro in-
demnizable la in-
demnizacién seréa
calculada en base al
citado precio de la
variedad sin la consi-
deracién de Denomi-
nacién de Origen o
Especifica.

CAPITAL
ASEGURADO

El Capital Asegurado
para cada parcela, se
fija para los distintos
riesgos en:

— Riesgo de He-
lada: El capital ase-
gurado serd el 80 %
del valor de la pro-
duccién establecido
en la Declaracién del |
Seguro, quedando
por tanto, como des-
cubierto obligatorio a
cargo del Asegurado
el 20 % restante. _ |

— Riesgo de Pe-
drisco: El capital ase-
gurado sera el
100 % del valordela
produccién estable-
cido en la Declara-
cién del Seguro, para
todas las opciones de
aseguramiento.
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El valor de la pro-
duccién sera el resul-
tado de aplicar a la
produccién declara-
da de cada parcela,
el precio unitario
asignado por el Ase-
gurado.

REDUCCION DEL
CAPITAL
ASEGURADO

Para ambas opcio-
nes Ay B:

I. Cuando la pro-
duccién declarada
por el agricultor se
vea mermada, tanto
por riesgos cubiertos
como no cubiertos
en la péliza y acaeci-
dos durante el perio-
do de carencia, se
podra reducir el capi-
tal asegurado, conlle-
vando en su caso,
elextorno de la prima
de inventario de los
riesgos cubiertos
correspondientes a la
reduccién del capital
efectuada.

II. Cuando la pro-
duccién declarada
por el agricultor se
vea mermada por
riesgos distintos de
los cubiertos en la
péliza, una vez finali-
zado el periodo de
carencia y antes del
30 de junio de 1989,
se podra reducir el
capital asegurado
conllevando en su
caso, el extorno del
80 % de la prima de
inventario del riesgo
de Pedrisco corres-
pondiente a la reduc-
| tuada.

En ningin caso
procederé extorno

de prima por la re-
duccién de capital
solicitado cuando
con anterioridad a la
fecha de la solicitud
hubiera acaecido un
siniestro causado por
alguno de los riesgos
cubiertos.

Ill. A efectos de lo
establecido en los
dos apartados ante-
riores, el agricultor
deberd remitir a la
«Agrupacién Espafio-
la de Entidades Ase-
guradoras de los Se-
guros Agrarios Com-
binados, S. A., calle
Castellé, nime-
ro 117, segundo,
28006 Madrid, en el
impreso establecido
al efecto, y dentro
del plazo de 10 dias
contados a partir de
la fecha en que fue
conocido el siniestro
O causa que ocasio-
né la merma de pro-
duccioén, la pertinen-
te solicitud de reduc-
cién conteniendo
como minimo la cau-
sa de los danos, su
valoracién y su fecha
de ocurrencia, asi
como adjuntando fo-
tocopia de la declara-
cién de seguro y del
ingreso o transferen-
cia realizada por el
tomador para el
pago de la prima.

Unicamente po-
drédn ser admitidas
por la Agrupacién
aquellas "solicitudes

que sean recibidas
dentro de los diez

dias siguientes a la
fecha de finalizacién
del periodo de caren-
cia: o de la fecha es-
tablecida en el punto

Il de este apartado.
Recibida la solici-
tud, la Agrupacién
podré realizar las ins-
pecciones y compro-
baciones que estime
oportunas, resolvien-
do dentro de los vein-
te dias siguientes a la
recepcion de la co-
municacién.

-Si procediera el ex-
tomo de prima, ésta
se efectuard en el mo-
mento de la emisién
del recibo de prima
del Seguro Colectivo
si se tratara de una
aplicacién o del Se-
guro Individual en
caso contrario.

SUBVENCIONES
DEL ESTADO A
TRAVES

DE ENESA

A) Subvencion
Principal

2.800.000Pts.. 10 25

B) Subvenciones
Adicionales

— 10 % del coste
del Seguro para
aquellas parcelas, in-
cluidas en pdlizas in-
dividuales o colecti-
vas que, en el mo-
mento de la contrata-
cién estén inscritas
en los correspon-
dientes Registros de
Vinas de los Conse-
jos Reguladores de
las Distintas Denomi-
naciones de Origen y
Especificas.

Para la aplicacién
de esta subvencién
adicional serd nece-
sario aportar a la
Agrupacién Espanio-
la de Seguros Agra-
rios Combinados,
S. A., debidamente
cumplimentado, el
certificado cuyo mo-
delo se recoge en el
Anexo de la corres-
pondiente Orden Mi-
nisterial, procedién-
dose de la siguiente
manera.

e Si dicho certifi-
cado se aporta en el
momento de la for-
malizacién de la De-
claracién del Seguro
y se acompana a la
misma se descontara
en ese momento, la
subvencién adicional
establecida.

® Si el certificado
no se_acompara a la
Declaracién de Se-
guro, pero se aporta
a la Agrupacién, an-
tes del 31 de mayo
de 1989, no se apli-
card, al formalizar la
Declaracién, dicha
subvencién adicio-
nal, procediendo la
Agrupacién, en el
momento de la emi-
siébn del recibo de
primas, a la aplica-
cién -de dicha sub-
vencién y a la regu-
laricién de la prima
que pudiera corres-

. ponder, dentro de

los treinta dias si-
guientes a la fecha li-

- mite de presentacién

de los certificados.
® 5 % para aque-

en 1989. Los agricul-
tores con derecho a
esta subvencién reci-
birdn en su domicilio
una carta de AGRO-
SEGURO con una
etiqueta identificativa
que deberd pegar en
la casilla correspon-
diente a sus datos
personales en la De-
claracién de Seguro.

Estas subvencio-
nes adicionales son

compatibles y acu- |

mulables y se aplica-
ran sumando los por-
centajes indicados a
la subvencién esta-
blecida como princi-
pal.

A los solos efectos
de aplicacién de los
criterios anterior-
mente indicados, se
entendera como ca-
pital asegurado,
aquel capital sobre el
cual se aplicara la pri-
ma correspondiente
a la opcién elegida.

En las Entidades
Asociativas Agrarias
(Sociedades Agrarias
de Transformacién,
Cooperativas, etc.),
con explotacién en
comin de parcelas
aseguradas, la sub-
vencién correspon-
diente a la aplicacion
de cada uno de los
socios, se determina-
rd en funcién del ca-
pital que se le asigne
en base al porcenta-
je de participacién de
cada socio en el Ca-
pital de la Entidad.®

llos agricultores que, |

habiendo suscrito |
este Seguro en 1988 |

lo vuelvan a suscribir




Lazarillo v Galan de Membrilla,
distinguidos

A Cata o examen organoléptico, constituye un método esencial e imprescindible en la valoracion de los
vinos. Complemento del analisis quimico, la cata aporta sensaciones a la vista, el olfato y el gusto, que
nos permiten percibir, no sélo sus virtudes y defectos, sino también, el aroma primario que les presta
la variedad de que proceden y otros secundarios y terciarios que se forman en la elaboracién y crianza.

Los caracteres educacionales y gustativos del catador, unidos al conocimiento de zonas de cultivo, variedades,
técnicas de elaboracion y hasta los métodos de crianza, contribuiran a la formacion de los parametros que agru-
paran las sensaciones percibidas y qiie nos permitiran establecer una correcta valoracion de sus virtudes o de-
fectos. Profesores de los Cursos de Cata, aconsejan que el Endlogo y el Bodeguero-elaborador, deben conocer
v practicar la cata, pues tienen en ella el método mas rapido, eficaz y econémico para vigilar los procesos de
elaboracién y conservacién, de tal modo, que al llegar al consumidor, hagan agradable su degustacién.

El Comité de Cata del Consejo Regulador, en su iltima reunion, tras haber sometido a examen un total de 25
muestras de la zona de nuestra Denominacion —obtenidas por el Equipo Técnico de Control de Calidad—, se-
leccioné los vinos «LAZARILLO» y «GALAN DE MEMBRILLA», elaborados por las Cooperativas de Nuestro Pa-
dre Jesiis del Perdén, de Manzanares y «Nuestra Sefiora del Rosario», de Membrilla, respectivamente.

A tenor de las sensaciones percibidas en la cata, he aqui, su comentario.

COSECHA 1.987

Galan de Membrilla

11,5% val. P 70¢l.

Cacp. Nirs, Sra, del Rosaria

r VCDU DESABTLLA T &
W LA MANCHA
i e o e

'Hasta aqui, los resultados constatados en la Cata, porque las estimaciones
solo estan reservadas a los buenos Catadores.
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'Evolucion tecnolégica del cultivo de la vid
en la Demoninacion de Origen «La Mancha»

Por M. ANGEL BERNAO BERRUGUETE

Servicio Extensién Agraria Tomelloso

I tuviéramos que actualizar la situacién de las técnicas viticolas en las explotaciones adheridas al Consejo Regulador de De-
nominacion de Origen «La Mancha», es muy probable que pudiera pensarse que los cambios han sido escasos y que la es-
tructura productiva per e idéntica desde hace muchos anos, obteni » como conclusion que la evolucién tecnologica
no se ha hecho sentir de una neta. Nuest condiciones agroclimaticas Ilmltan yen algunos casos impo-

sibilitan la adopcién de determinadas técnicas de cultivo. No resultando facil mejorar lo que t han consolidad

pero también estas condiciones son las que determinan las calidades de uva de se obtienen, asi como la correcta maduracion. Otros
factores determinantes son las caracteristicas de f para el cul de la vid: escasa fertilidad, pobres, secos, pedrego-
sos y de poca profundidad son las wnstanfes mas normales de toda la zona, donde aun la mi vid encuentra dificultades de de-
sarrollo optimo. El bi ioD i n de Origen-Calidad debe ser el dnico objeti | que puede potenciar la introduccion
de tecnologia avanzada en Ias exp]otaciones viticolas y consecuentemente debe forzar a un mayor empeno por parte del sector pro-

ductor en evolucionar adec te anfe este reto. Ello obliga a un replanteamiento de las petspectivas posibles de mejora y a un
analisis en profundidad de las nuevas upl:iones disponibl Las xplotaciones acogidas a la D ion de Origen ¢la Manchau
tienen su porvenir en la calidad, como anterior te ratificab . pero posibl te no sepan de qué

cién tratamos de exponer las diferentes técnicas que se vienen utilizando en muchas explotaciones como punto de referem:.m de ac-

tuaciones futuras coordinadas.l

EN BUSCA DE LA CALIDAD

Nuestras adversas condiciones agrocli-
maéticas limitan v en algunos casos imposi-
bilitan la adopcién de determinadas técni-
cas de cultivo. No resulta nada facil mejo-
rar lo que nuestros antepasados han conso-
lidado, pero también estas condiciones son
las que determinan las calidades de uva que
se obtienen, asf como la correcta madura-
cion.

Otros factores determinantes son las ca-
racteristicas de nuestros suelos para el cul-
tivo de la vid: escasa fertilidad, pobres, se-
cos, pedregosos y de poca profundidad son
las constantes méas normales de toda la
zona, donde aun la misma vid encuentra di-
ficultades de desarrollo 6ptimo.

El binomio Denominacién de Origen-Ca-
lidad debe ser el tnico objetivo general que
puede potenciar la introduccién de tecno-
logia avanzada en las explotaciones vitico-
las y consecuentemente debe forzar a un
mayor empeno por parte del sector produc-
tor en evolucionar adecuadamente ante
este reto.

Ello obliga a un replanteamiento de las
perspectivas posibles de mejora y a un ana-
lisis en profundidad de las nuevas opciones
disponibles.

Las explotaciones acogidas a la Denomi-
nacién de Origen «La Mancha» tienen su
porvenir en la calidad, como anteriormente
ratificdbamos, pero posiblemente no sepan
de qué manera lograrla.

A continuacién tratamos de exponer las
diferentes técnicas que se vienen utilizando
en muchas explotaciones como punto de
referencia de actuaciones futuras coordina-
das.

Emparrado tradicional. Facilita el abono.

MATERIAL VEGETAL

Nuestro 49 % de plantaciones con pie fran-
co y el escaso niimero de portainjertos ade-
cuados a las caracteristicas pedoldgicas de
nuestras tierras, han sido limitantes de un
mejor aprovechamiento de la potencialidad
de nuestras plantaciones, asi como la exis-
tencia de un material vegetal hetereogéneo
v diversificado muy notorio en nuestra par-
te de la superficie dedicada a AIREN. Ello
es debido por una parte a las dificultades
de adaptacién de estas variedades v algu-
nas desventajas de tipo técnico v por otra
a las excelentes caracteristicas de nuestras
variedades predominantes que solamente
necesitan unos «toques» de mejora.

LABORES DE PLANTACION

En los primeros tres-cuatro anos de de- -

sarrollo inicial de las plantaciones es donde
menos debe disminuirse la atencién que se
de a las futuras vifias. Muchas veces esta cir-
cunstancia, aunque sabida por todos, es ol-
vidada, conduciéndonos a una situacién
posterior irreversible.

Las labores profundas con anterioridad a
la plantacién, los desfondes y subsolados en

su caso, son necesarios para muchos tipos
de tierras v no deben limitarse a las meras
lares previas a la plantacién. Los medios
mecanicos disponibles en las explotaciones
actuales permiten un esmerado cuidado del
suelo y una correcta preparacién del terre-

Plantacién en estaca.

En relacién con el sistema de plantacién,

| hemos de olvidamos del tan generalizado

en la zona de «plantacién a codo», salvo en
circunstancias especiales.y debemos pasar
a plantaciones «a estaca» que, aunque se
van generalizando paulatinamente, no go-
zan en muchos casos de la aceptacién de
los viticultores, cuando en realidad es una
préctica sencilla que ofrece ventajas sustan-
ciales. Argumentamos que, como cualquier
otra labor, tiene unas condiciones de reali-
zacién que deben cumplirse y que no siem-
pre se efectiian en el campo, por lo que no
es de extranar este rechazo por parte de al-
gunos viticultores.

Por tanto se producen dos hechos que di-
ficultan el correcto desarrollo de las planta-
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‘iones: por un lado la no utilizacién de por-
ainjertos americanos certificados y por otro
a aplicacién de una variedad no seleccio-
1ada.

Esta situacién estd actualmente en franca
egresién siendo cada vez mayores las plan-
aciones que se efectian con portainjertos
:ertificados y exentos de wvirus, asi como,
wngue en menor medida, la de la varie-
lad.

EMPLEO DE PORTAINIJERTOS
ADECUADOS

Se estd produciendo una evolucién favo-
‘able en la eleccién del patrén que ha de
ioportar la variedad. Los andlisis de suelo
ie estdn realizando asiduamente por parte
je los agricultores y es una norma comtin,
_a adaptacién es imprescindible y marca el
uturo de la vegetacién de la plantacién de
Jina.

Por otro lado la gama de portainjertos se
sa aumentando con mayor racionalidad,
adaptando con mayor rigor las condiciones
jue ofrece la tierra a las exigencias del pa-
16n a utilizar, lo que producira sin duda al-
juna un mejor comportamiento del mate-
ial vegetal futuro.

VARIEDADES

Es indudable que nuestra variedad Al-
REN para las blancas debe ser la base de
questras plantaciones que, como la varie-
dad CENCIBEL, para las tintas, garantiza
una adaptacién dificil de superar en nues-
ra Denominacién de Origen. Sin embargo
25 necesario en muchos casos la introduc-
cién de otras variedades que ofrezcan la po-
sibilidad de mejorar en ciertos casos la ofer-
ra y gama de vinos en nuestra Regién.

INJERTO

Pocas variaciones se han introducido en
2ste sentido. Sin embargo, van incremen-
andose los injertos «a la inglesa» por ofre-
zer mayores ventajas. Esperemos también

njerto a la inglesa.

que vayan proliferando los injertos a yema
dormida en el futuro y que nos produciran
plantaciones mds avanzadas y adelantadas,
siendo un sistema que ofrece la ventaja de
ganarle tiempo al tiempo.

Atn poco clarificadas las posibilidades de
la utilizacién de planta-injerto, es muy fac-
tible que se extienda su utilizacién en bre-
ve plazo.

FERTILIZACION ORGANICA Y
MINERAL

Tan fundamental como los apartados an-
teriores es, no obstante, una practica no
siempre bien entendida por el viticultor,
ante la explicacién de la rusticidad de la
vifia. Error que produce una escasez y limi-
tacién de las dosis y nos induce a abona-
dos en postplantacién que no hacen sino
regular las producciones anuales, pero nun-
ca la trayectoria del desarrollo vegetativo de
la plantacién. Es de desear que en este as-
pecto se incrementen las aplicaciones de
fondo armonizando aportaciones de estiér-
col y de fertilizacién mineral, fundamental-
mente en relacién al fésforo y la potasa.

Hay que concienciar que los desembol-
sos econdmicos en este sentido hay que
considerarlos como una inversién y no
como un gasto del cultivo, produciéndonos
ademas un ahorro posterior de fertilizantes
sustancioso.

En relacién a la forma de aplicacidn cabe
destacar que existen maquinas en la actua-
lidad, ya extendidas en la zona que facili-
tan considerablemente la incorporacién de
dichos fertilizantes al suelo.

FORMAS DE CONDUCCION

Tanto en formas bajas como en formas
apoyadas, el sistema de conduccién elegi-
do debe proporcionar la consecucién de los
objetivos siguientes:

— Formar y dar estructura a la futura
vifia.

— Regularizar y armonizar la vegeta-
cién.

— Conseguir un futuro desarrollo vege-
tativo atorde con el suelo y la variedad v
tipo de cultivo.

— Estimular el desarrollo vegetativo,
tanto radicular como de yemas.

Aunque todavia existen viticultores que
precipitan la entrada en produccién de las
cepas v no suelen realizar podas en verde
(por otro lado tan necesarias en los prime-
ros afios), se constata una evolucién favo-
rable en la formacién de las cepas con ma-
yor atencion a la formacion de pulgares v
favorecimiento de la potencialidad produc-
tiva de yemas.

DEFENSA SANITARIA

Consideramos que la problemética que
pueda presentarse anualmente es facilmen-
te atajable en todos los casos, por lo que
una programacién adecuada de tratamien-
tos debe ser suficiente para evitar mayores
problemas.

FUACION DE LA EPOCA DE
VENDIMIA

Hemos incluido este tltimo apartado sa-
biendo que existen ya muchos viticultores
y bodegas cooperativas que perfectamente

| organizadas llevan efectuando muestreos

periédicos en las plantaciones determinan-
do diversos pardmetros que van determi-
nando la evolucién de las uvas, incluso des-
de el mes de agosto. Estas précticas consi-
guen la seleccién de vendimias en campo,
asf como la facilidad de elaboraciones pos-
teriores. La extensién de estas précticas en
nuestra Denominacién de Origen debe ser
fundamental e indispensable. Es un trabajo
mas a realizar, B
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Resumimos los acuerdos de los Plenos de Consejo, referidos desde la 72 Plan General de Promociones, Publicidad v
fecha de Toma de Posesitn de los Vocales elegidos en las votaciones, has- asistencia a Ferias Nacionales e Intemacio- U LTl MA
ta el 31 de diclembre. nales, .
g 8. Creacién de Comisiones de Trabajo. HORA
- 9° Publicacién de Boletin Informativo a los ins-
nim, Fecha Acuerdos ciitos

10 Realizacién de Cursos de Reciclaje vy For- | @ El Catrasto Vitivinicola
macién a nuestros Técnicos y Conferencias Comunitario, se iniciard el
N préximo mes de abril, por lo

 Se acuerda asistir a IKOFA en el Stand de la Con- que desde estas paginas ro-

sejeria de Agricultura en la Repdblica Federal Ale- gamos a todos nuestros viti-

THARE, cultores inscritos presten la
Se aprueba la creacién de diversas Comisiones de L T i

Trabajo que son:

 Torna de Posesion de los Vocales elegidos como
resultado de las Elecciones para la composicion del

1 Consejo Reguladar, celebradas en 24 abril 1988,
_.LaMdeedadpmlavomdndelnuwoPre—
 sidente estA compuesta por:

Presidente: Don Fermin Ayuso Roig,
Secretario: Don Femando Nieto Barreda.

=)
¥
]

_ ) ! representantes de ARVE-88.
De esta votacién, resulta elegido Presidente Don . — Comisién de Reglamento, UTE Empresa seleccionada,
_ Jestis Moreno Garcia en representacién de Bode- . — Comisién de Edificio, para un mejor desarrollo del
s i g ges Trevifio, 3. A : &Y — Comisién de Calificacin de Vinos (Comit¢ | mismo
111 IOﬁun?BﬁédehJunhdeComumdadespore] SR R de Cata). :
- que comunica incompatibilidad del Sefior Moreno | ~ — Comisién de Control de Calidad y Expedien- ® [os viticultores que no
para desempefiar funciones en nombre de empre- s 5 tes. tengan abonado ain el reci-
_ sas privadas. : e — Comisién de Homologaciones. bo TASA del Consejo, lo
- Oficio 7.616 por el que corunican se celebru_ reu- — Comisién de Presupuestos y Relaciones La- podrén requerir en las ofici-
) ~ ni6n de Consejo para nueva eleccion de Presiden- o A borales. nas de Recaudacién corres-
Con o leanteesta lncou:npntbihdad. zs HLE6 21—1288 Propuesta y aceptacion de Secretario en la perso- pondiente o solicitdndolo al
© 112 11-07-88 Se designa Presidente del Consejo Reguladora | = = " na de Don Alfonso Alonso Ramos. C R,
"~ Don Salvador Jarefio Cafias de Tomelloso (Ciudad = " Informe de los portavoces de las diferertes Comi- | CON'séj0 Regulador.
5 g:all ™ - . i R * siones de los trabajos desarrollados hasta la fecha, | ® Los viticultores, antes de
[ 2 Achata ieks Rl b o ac ionoe a s e 4 : realizar sus sequros agrarios,
. &Wyd:u:w W"’:ﬂ:":]lm Vel deben comprobar su inscrip-
BB s n ko ol Presients 'y en 5a i g  INFORME DE LAS COMISIONES ;19?; lg!;;lg;omr % del Con-
; . Secretario en funciones. EF A S %
113 18-08-B8 Se celebra reunién monogréfica del Consejo para 3 Feegh B
- estudiar la disminucién de cosecha que se prevé '1\.61'1-88 Se han revisado modelos de Reglamentas y se ha llega-
por inclemencias climatolégicas y ofros incidentes, | do va hasta la redaccién del articulo 33.3.
segrin los datos recabados a: i 30—11—38

= C.onse]m'iade Agricultura de Castilla-La Man-

Edificios
- $oopemﬂuu v Sociedades Agrarias de SIELUERE Se han esnudiado!las gestones s—
; '09-12.88 Consejo y se ha solicitado audiencia al Exerno. Sefior Al-
R, — Owiani nes Profesionales Agrarias i ﬁedeﬁ\lﬁﬂza:de Juan para exponer nuevos crite-

~ Constatada esta disminucién, que se estima en mds

- de un 50 %, se acuerda solicitar a diferentes Orga-
- nismaos la concesién de ayuda para paliar esta enor-
me disminucitn de ingresos que se producird en la

' Cata

Se elabora el proyecto de Reglamento y Normas para
composicién v funcionamiento del Comité de Calificacién
de virios de la Denominacién de Origen «LA MANCHAs,

Control de Calidad y Expedientes

Para examen y seleccién del equipo de Control de Cali-
. dad de reciente creaciéin y normas generales de actuacién
¢ de dicho servicio, as{ como el curso que se les impartié
sobre actuacién, legislacidn y normativa.

1% Actualizacién del Reglamento.

22 Creacitn de Equipo de Control de Calidad
y asi como del Comité de Cata.

3* Informatizacion de Administracién v Servi-

Homalogaciones
Apertura de pliegos de condiciones y ofentas de cépsulas

Gios. v homologacion de fabricantes que suministrardn a bode-
4.° Actualizacién y Mecanizacién Registro Viti- gas Inscritas durante 1989,
cultores, ]
5. Actualizacién y Mecanizacién Registros de: Presupuestos y Relaciones Laborales
Bodegas de Elaboracién Elaboracién de nommas de obligado cumplimiento, para
Bodegas de Almacenamiento. nuevas inscripciones y/o cambios de fitularidad en los dis-
Bodegas de Crianza. tintos registros del Consejo.
Exportadores. Estudio de situacién laboral de todo el personal. Informe

al Sefior Presidente de organigrama de trabajo y funcio-
namiento interior del personal. Propuesta de ratificacién
del Sefior Secretario y actualizacién funcionamiento ser-
vicios técnicos. B N

EDITA

C.R. DO LA MANCHA

Plantas Embotelladoras.

6.° Construccién de Nuevo Edificio-Sede del
Consejo Regulador.




